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観光客が戻り、インバウンド需要が再び盛り上がりを見せています。ですが、本当のチャンスは

“来店時の売上”だけではありません。

今注目されているのが、訪日客をファンに変え、帰国後も越境ECで繋がり続ける新しいビジネスモ

デルです。一度の出会いから継続的な収益へ―。

本セミナーでは、アフターコロナ時代に求められる 「インバウンド×越境EC」の最新戦略をご紹介。小

規模事業者にこそチャンスが広がる、世界市場への扉を開くヒントが得られます。

さらに、セミナー終了後には個別相談会を実施して、海外展開の効果的な手法をアドバイスします。

観光客を“一度きり”で終わらせない！観光客を“一度きり”で終わらせない！

対 象

定 員

専門指導グループ

086-232-2266

＜問い合わせ先＞

〒700-8556 岡山市北区厚生町3-1-15
（谷岡・藤澤）

講 師

日 時

場所

越境ＥＣセミナー

参加費

財務省税関　通関士試験合格。日系医療機器

メーカーや外資系船会社において、輸出・貿

易事務に携わり、貿易コンサルタントとして

独立。日本の中小企業の支援とフランス・シ

ンガポールを中心とした欧州・アジア展開の

支援を行う。中小機構の海外展開アドバイザ

ーとしても活躍。

㈱ELN 代表取締役 木下 寛子 氏
※個別相談会は12月9日(火)

と12月11日(木)に開催予定

です。

申し込み方法等詳細は、

セミナー参加者の方を対象

に後日ご案内いたします。

小規模事業者

インバウンドから始まるインバウンドから始まる

岡山商工会議所伴走型小規模事業者支援推進事業　小規模事業者向け

＜申込方法＞

※WEBのみのお申し込みとなりますので、ご注意ください。
※ご記入いただいた情報は、各種連絡・情報提供に利用するほか、
セミナー 参加者の実態調査・分析の為に利用させていただきます。

13:30 15:30～

岡山シティホテル厚生町  203会議室
（岡山市北区厚生町3丁目1-20）

50名

無料

【QRコード】からお申込みください。


